Curso de Capacitagdo para

FORMADORES
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Credenciamento e recep¢do

Vicente Falcéo: Entenda o mercado e os desafios da
profissdio. O que as instituicdes realmente buscam e
como posicionar sua marca pessodl no mercado
como um grande formador/palestrante.

Intervalo com networking guiado.

Como apresentar sua palestra/treinamento de forma
irresistivel? Exercicios praticos de posicionamento,
comunicagéo e liderangca com foco  ha
aprendizagem/ensinagem.

Intervalo para almogo

Lucas Fonseca: Como construi uma cdarreira de
sucesso como palestrante a partir da minha histéria.
De mentorado a referéncia nacional em formagéo de
profissionais de palestras e capacitagdo.

Vicente Falcdo: Posicionamento e influéncia: o que te
faz ser lembrado (ou ignorado). Storytelling, presenca,
networking e a esteira de produtos que constroi sua
autoridade em todos os mercados de treinamento.

Intervalo com networking guiado

Equipe Falcées: Construindo sua palestrafformacéo e
suda esteira de produtos de treinamento.

Ferramentas para definir o seu tema principal de
treinamento e os produtos que sustentam seu
trabalho como palestrdnte/formador.

Equipe Falcdes: Oratéria, comunicagdo e performance
no palco.

Vamos desvendar a caixa preta dos principdis erros
que os palestrantes/formadores cometem nos palcos
pelo Brasil. Tudo que trava e fecha as portas para
novas contratagoes.

Encerramento do 1° dia e coquetel de confraternizagdo

SABADO - 05 DE DEZEMBRO
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Credenciamento e recepgdo

Vicente Falcdo: Como ampliar seu mercado de
treinamentos, workshops e palestras em 2027 (de
forma estratégica e previsivel) . Tudo o que vocé precisa
saber sobre mercado, precificagéo e planejamento
estratégico como palestrante/formador profissional.

Intervalo com networking guiado

Equipe Falcées: Como apresentar com impacto e
criatividade sua palestra/treinamento em 60 segundos?
Exercicios praticos de pitch de apresentagdo para gerar
interesse e mais contratacdes em diversas midias.

Eduardo Shinyashick — Qual o segredo para ser um dos
palestrantes/formadores mais bem remunerados do
Brasil? Apresentando todo o ecossistema gue um
palestrante/formador precisa desenvolver para ser
muito bem remunerado no mercado.

Intervalo para almogo

Leila Navarro: Como serd o futuro dos
palestrantes/formadores frente a todas as IAs e
ferramentas digitais? Serd que ainda haverd mercado?
Feeling, tendéncias e visdo de futuro sobre o mercado
das palestras e formagédo de profissionais pelo mundo.

Equipe Falcdes: Quem divulga suas palestras e
treinamentos?

A importéincia de ter representantes, vendedores ou
uma agéncia de representagdes.

Intervalo com networking guiado

Equipe Falcdes: Roda de Reflexdio - O que voceé precisa
mudar/melhorar para ser mais requisitado/procurado
pelas instituigdes no Brasil ? Um momento potente para
reconhecer travas, dlinhar expectativas e tracar novos
passos gerando mais autoridade e profissionalismo em
suas apresentagoes.

Premiacdo “Palestrante TOP”.
Celebrag@io dos participantes que estdéo prontos para
assumir o proximo nivel.

Encerramento do curso/imersdo.
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